CLUB FINANCIERO DE SANTIAGO

ALIANZA FORMATIVA

EL CFS FIRMA UN ACUERDO DE COLABORACION
CON EL IESE PARA IMPARTIR FORI\/IA{CION
ADIRECTIVOS
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LOS SERVICIOS DEL CLUB

AREA DE EMPRESA D ON DE
Rua Letonia, 2
Poligono Costa Vella
15.707
Santiago de Compostela AREA DE RESTAURACION
(A Coruna)
682 874 124
De 9.00 a 14.00 y de 16.30 a 19.30
www.clubfinancierodesantiago.com
info@clubfinancierodesantiago.com
AREA SOCIAL
A B C D
CUOTA COMEDOR COMEDOR SALAS SALAS A+C B+D
Basica 4 almuerzos/mes 8 almuerzos/mes 2 salas/mes | 4 salas/mes
Accionistas - socio 60 £ 90 £ 120 £ 90 £ 120 € 120 € 150 £
2 socios
1 socios
Accionistas - no socio 20 € [ mesa 60 € { comedor 60 € [ sala
1 solo socio
Socio - no accionista 120 € 130 € 180 £ 130 € 180 € 180 £ 210 £
1 solo socio




Mejora de conexiones

antiago de Compostela juega un
S papel esencial en la configura-

cion del nudo de comunicacio-
nes terrestres de Galicia. Sin embargo,
la situacion actual refleja carencias im-
portantes en los enlaces de la ciudad
con otras vias de comunicacion. Una
circunstancia que perjudica a todos los
gallegos y sobre la que el Club Finan-
ciero de Santiago quiere llamar la aten-
cion.

Como capital administrativa, econo-
mica, cultural y politica, ademas de ser
centro de distribucion de toda Galicia,
Santiago debe contar con un acceso di-
recto a todas las carreteras que conver-
gen en la ciudad, facilitando asi la co-
nexion con toda la red viaria para lograr
reforzar su centralidad.

La programada mejora de la autopista
AP-9 a su paso por Santiago esta mo-
tivada, en su origen, por la necesidad
de solucionar los graves problemas de
tréfico que se producen en esta via al
funcionar como circunvalacion entre
el sur y el norte de la ciudad. La AP-9
soporta a diario el trafico generado por
los residentes de los ayuntamientos Ii-
mitrofes que se desplazan al norte de la
ciudad, donde se concentra la actividad
empresarial y la administrativa.

Pero el proyecto de la AP-9 no debe
centrarse exclusivamente en el aumen-
fo de capacidad
vial en trafico de

Roberto Pereira
PRESIDENTE DEL CLUB FINANCIERO

Cidade da Cultura, el Multiusos do Sar
y Fontifias, ademas del enlace con los
poligonos empresariales.

El plan de ampliacion de la autopis-
ta es vital para Santiago,
pero también es esencial
optimizar el proyecto ini-

La ampliacion de

VoS servicios se conectan en la proxi-
midad o en la media distancia a la AP-9
(autovias del Barbanza, por ejemplo).
En un momento en el que coinciden
importantes inversiones de Audasa
y Fomento sobre la AP-9, se dan las
circunstancias oportunas para reorga-
nizar el nudo de autovias y carreteras
de Santiago construyendo el enlace ra-
cional y eficaz del que carece Santiago
y Galicia. Es por esto por lo que debe
exigirse un esfuerzo de coordinacion y
reprogramacion de las obras por parte
de las instituciones y las empresas.
Sobre la mesa hay dos proyectos pa-
ralelos referentes a un mismo tramo,
uno liderado por
Fomento y otro por
Audasa, toda una

cial, contemplando las la AP-9 no debe contradiccion  que
mejoras Sefialadas, sin . juega en contra de
Sobrecargar los costes ejecutarse en los intereses gene-
ni prolongar innecesaria- dos tiempos rales. Dos proyec-

mente las molestias sobre
el trafico.

A la hora de distribuir racionalmen-
te los papeles, vocaciones y ventajas
comparativas de las ciudades atlan-
ticas de Galicia, no puede ser que la
condicion portuaria de Vigo y A Coruria
esté siendo potenciada con costosas
infraestructuras que, en gran medida,
compiten entre si, mientras la centrali-

dad de Santiago, que es
Su caracteristica natural y

transito. Se abre
la oportunidad de
acometer mejoras
en las conexiones
de Santiago, al ser

Santiago necesita

reorganizar su red

de comunicaciones
viarias

Su mayor ventaja compa-
rativa, ademas de ser un
rasgo que cobra creciente
importancia, no sea trata-
da como es conveniente.

punto de confluen-

cia de la AG-56

(Noia), la AG-53 (Ourense), la AG-59 (A
Estrada), la A-54 (Lugo y Lavacolla) y
las carreteras N-525 (Ourense), N-550
(eje atlantico A Corufia-Vigo) y la N-547
(Lugo). En definitiva, el Club Financiero
de Santiago considera que Se trata de
articular de una vez todos los enlaces
posibles. A ello hay que sumar la ne-
cesidad de abrir una conexion con la

De esta forma, el tramo

santiagués de la AP-9, en

vez de funcionar como la gran platafor-
ma de la comunicacion y el transporte
de toda Galicia, corre el peligro de con-
vertirse en un “embudo”, producido por
la parcialidad o ausencia de enlaces,
por la afectacion innecesaria de espa-
cios urbanos para la comunicacion de
las redes periféricas y por el creciente
caos que se genera cada vez que nue-

tos que condenan
las obras de am-
pliacion de la AP-9 a dos periodos.

Audasa comenzara en breve los tra-
bajos de actuacion para aumentar el
numero de carriles de la autopista y
gjecutara el enlace norte con la auto-
via de Lugo-Lavacolla, sin contemplar
la conexion bidireccional, es decir, que
el enlace sur de Lavacolla queda fuera
del plan inicial. Un enlace que si esta
previsto por el Ministerio de Fomento,
organismo que saco a informacion pu-
blica el proyecto de conexion de la AP-9
con la autovia de Lavacolla pero que
todavia debe abrir el proceso de con-
curso, adjudicacion, etc., con su conse-
guiente demora en el desarrollo.

Es preciso unificar ambos proyectos
para que puedan ejecutarse de una
sola vez y al mismo tiempo para no au-
mentar el gasto ni prolongar las obras
innecesariamente y perjudicar el trafico
en la zona. Ademas, es el momento de
acometer el paquete entero de mejoras,
con todas las conexiones posibles, para
reforzar el papel de Santiago como cen-
tro de distribucion de Galicia.



JOSE GONZALEZ FUENTES | PRESIDENTE DE EGASA XXI

“El sector del juego soporta
una excesiva fiscalidad”

cada al juego y servicios de ocio,

cuenta con mas de treinta afios
de experiencia acumulada. Sus inicios
estuvieron centrados en la gestion de
maquinas recreativas dentro del mer-
cado nacional. Actualmente es una de
las compaiiias lider del sector y tiene
una marcada presencia internacional.
Al frente de Egasa estd José Gonzélez
Fuentes (Cerceda, 1948), encargado
de dirigir a un grupo de 2.303 profesio-
nales. La firma logr6 en 2014 una factu-
racion de 180 millones de euros .

| a empresa corufiesa Egasa, dedi-

— De la gestion de maquinas recrea-
tivas pasaron a abarcar diferentes
areas de negocio, ;como ha sido la
evolucion de la empresa?

— Inicié mi andadura profesional en
el afio 1969 con maquinas de entre-
tenimiento sin premio, como son las
gramolas, los pinballs, los billares o
los futbolines. Si bien no fue hasta el
afio 1980 cuando comenzamos a tra-
bajar con maquinas de juego de pre-
mio. La evolucién de la compaiia ha
sido ascendente tanto en facturacion
como en dimension. Nuestro objeti-
vo siempre ha sido dar respuesta a
las necesidades de nuestros clien-
tes y estar atentos a las demandas
del mercado. Tenemos el orgullo de
haber sido galardonados con el titu-
lo de “Mejor Empresa del Sector del
Juego” en Espaiia en 2014.

— ¢Cual es la actividad empresarial
que les aporta mayores beneficios?

— A dia de hoy, la operadora de ma-
quinas en el sector hostelero es el
area que genera mayores ingresos
y beneficios, seguida del area de sa-
lones de juego. En 2015 esperamos
que el juego onliney la gestion de ca-
sinos cobren mayor protagonismo.

“La evolucion de Egasa
ha sido ascendente en
facturacion y dimension”

“Luckia es la unica
marca 100% espaiiola
en la gestion de
apuestas deportivas”

— La apertura a mercados extranje-
ros, ¢ha sido clave en su crecimien-
to? ¢En qué paises estan presentes
y en cuales les gustaria implantarse?
— La decision de crecer en el ex-
tranjero durante la eclosion de la
crisis en Espafia nos ha permitido
diversificar el negocio y realizar un
aprendizaje que nos ha posibilitado
abordar nuevas inversiones. Actual-
mente tenemos casinos funcionando
en Croacia, Chile, Colombia y Peru.
Ademas, estamos desarrollando
nuevos proyectos en Chile, Colom-
bia y Panama.

— En su internacionalizaciéon han
apostado decididamente por Latino-
américa, ¢por qué?

— Latinoamérica es nuestro mercado
natural, por el idioma, la legislacion,
las entidades financieras, las escue-
las de negocio, etc. Digamos que
en Latinoamérica nos encontramos
como en Espafia. Ademas, es una
poblacion que esta experimentando
un gran crecimiento. Esta florecien-
do una clase media, una sociedad
con aspiraciones, que favorece el
desarrollo de nuestro negocio.

— Acaban de adjudicarle la creacion
de un macrocomplejo de ocio en Chi-
le, ¢ qué supone este contrato para la
firma?

— La adjudicacion del proyecto de-
nominado “Arica City Center” es el
mayor de los proyectos que vamos
a realizar hasta la fecha ya que, ade-
mas del hotel de cinco estrellas con
130 habitaciones, el casino, los cin-
co restaurantes, los tres bares, las
salas de fiestas y el spa, incluye un
boulevard comercial con unos trein-
ta locales. No hay duda de que dicho
proyecto va cambiar la estructura de
la ciudad, teniendo en cuenta que el
boulevard se unira con el puerto, la
estacion de ferrocarril y con la mejor
playa de Arica. La peatonalizacion
del boulevard posibilitara que se
convierta en un punto de encuentro
y recreo para los ariquenos. En de-
finitiva, podra llegar a ser el centro
neuralgico de la ciudad. Adicional-
mente, “Arica City Center” cuenta
con una zona residencial con dos
edificios de viviendas y un total de
200 apartamentos, ya vendidos y ha-
bitados. Durante el primer semestre
del 2015 tenemos previsto el inicio
de la construccion de la ultima fase
del proyecto con dos edificios, uno
de uso residencial y otro de oficinas.

— Con la marca Luckia, creada en
2013, se han convertido en la primera
empresa espanola de referencia en el
juego por internet, jcomo esta fun-
cionando esta plataforma de juegos
y apuestas online?

— Luckia es, hoy por hoy, la tnica
marca 100% espafola en apuestas
presenciales, casinos de juego, salo-
nes y juego online. Su implantacién
y penetracion en el mercado nos
esta procurando mayores clientes e




-‘ — ¢Como ha afectado a la empresa
la caida del consumo en Espaia en
los ultimos anos?

APy

— ¢Cuales son las perspectivas de
negocio para los préximos afios?

— ¢En qué situacion se encuentra la
regulacion del juego en Espafha?

N\

Egasa gestiona casinos en Croacia, Chile, Panama, Perti y Panama

— En Galicia gestionan de mane-
ra compartida el Casino de La Toja,
¢hay margen para abrir nuevos casi-
nos en nuestra comunidad?
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LAS ACTIVIDADES DEL CLUB

EICFSy el IESE
estrechan lazos
de colaboracion

El acuerdo fue presentado en una comida con accionistas en la que intervino Javier Diaz Giménez
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La internacionalizacion,
motor del crecimiento
economico

Salvador Marin, presidente de COFIDES, explicé las claves de las actividades de exportacion

LOS ALMUERZOS DEL CFS

> El vicepresidente de Abanca, Juan Car-
los Escotet y el consejero delegado de la
entidad, Francisco Botas, mantuvieron el
pasado 4 de febrero un encuentro empre-
sarial con varios accionistas del Club. A
la cita asistieron: Rafael Silva, director del
Policlinico La Rosaleda; Raul Lopez, presi-
dente de Monbus; Juan Jése Fajardo, res-
ponsable del Grupo JJ Chicolino; José Ma-
ria Fernandez, propietario de Joyerias Jael,
y Jesus Babio, presidente de Casa y Bafo.

LAS PROXIMAS CITAS:
MESA REDONDA SOBRE LA MEJORA DE LAS CONEXIONES VIARIAS EN EL AREA COMPOSTELANA
25 de febrero. 19.30 horas. Sede del CFS, edificio Quercus, poligono de Costa Vella.



TAGHeuer

Opticalia gestiona dos establecimientos en Santiago, uno situado en la calle General Pardifias y otro en el centro comercial As Cancelas

EMPRESARIOS DE EXITO | DELMIRO PRIETO

Reflejo de compromiso

EL DNI

Nombre

Delmiro Prieto Gon-
zalez

Edad

58 afios

Lugar de nacimien-
to

Villablino. Leon
Empresa

Opticalia. Casa de los
lentes

Cargos

- Presidente de Down
Galicia

- Secretario Asocia-
cion Santiago Centro



